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Ele é empreendedor, pai de duas criancas
maravilhosas, formado em economia com énfase
em agroindustria, tem 40 anos e é incansavel nos
estudos sobre vendas complexas, marketing e
experiéncia do consumidor.

Nos Ultimos anos,

passou por diversos eventos,

levando uma pegada leve e traduzida para a

realidade de cada

local.
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Conference

Alexandre comec¢ou a ser conhecido por sua
ousadia ao realizar um megaevento de
empreendedorismo que, em 2023, reuniu mais de
8 mil pessoas em sua cidade, Concordia, em Santa
Catarina, que atualmente tem 84 mil habitantes.

Ele defende a tese de que cidades de pequeno
porte tém a capacidade de construir coisas
inimaginaveis, mas, para isso, a educac¢ado é
fundamental para esse desenvolvimento.
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Palestras

Com conteudos técnicos, provocativos ou
inspiracionais, Alexandre consegue levar
palestras impactantes para diversos publicos.

Painéis

As intera¢c¢des em painéis vao de mediador a
entrevistado. Como mediador, ele utiliza seus
estudos diarios para improvisar e tirar o melhor
dos painelistas, e como entrevistado, conduz o
conteddo com fluidez.

Workshops

Com conteudos de vendas complexas, experiéncia
do consumidor e marketing, Alexandre trafega
com conteudos profundos e personalizados para
cada projeto.

Treinamentos

Seus treinamentos técnicos, de até 12 horas, |lhe
apresentaram para mais de 15 mil pessoas nos
Ultimos anos. Especialista em Vendas Complexas,
ele treina times para alcancar alta performance
em vendas.






Atualmente, a A9 Educacao tem uma equipe
focada em realizar o briefing de todas as
interacdes de Alexandre Weimer, que exige que o
conteudo de cada projeto seja personalizado para
a sua realidade.

Com o briefing em mados, dias antes do evento,
Alexandre faz suas pesquisas e estudos para se
aprofundar nos fatores que fardao os
participantes obterem resultados.

100% de nossas apresentacdes terdo um conteudo
conectado com o projeto do contratante. Como o
Alexandre nos diz: "Se alguém me assistir 10
vezes, precisa ter 10 conteudos."
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Durante 2 anos, entregamos 11 in companies do
Treinamento de Vendas Complexas ministrado por
Alexandre Weimer. Durante todas essas entregas,
Alexandre fez apresentacdes personalizadas, e
mesmo sendo para o mesmo cliente, havia
diferentes niveis de maturidade entre os
integrantes.

Fernando Taffarel Zanelato
Supervisor Departamento Agrondmico

"A maneira como o Alexandre se ajusta
com a turma é impressionante. Ele tem
a habilidade de construir uma narrativa
ajustada a nosso dia a dia no campo,
sem deixar de lado o conteudo técnico".
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P alestr a # 1

"Empreender: o prazer de
v iver no caos'”

Esta palestra, apresentada por Alexandre Weimer,
desafia as concepc¢des tradicionais de
empreendedorismo, argumentando que nao se
destina exclusivamente a empresarios, mas a
todos que estdao em acdo, fazendo algo

Palestras e significativo. Com uma abordagem provocativa, o

seus contedudos conteudo propde uma nova perspectiva sobre o
caos cotidiano, enfatizando a importancia de
aceita-lo como um elemento normal e até
benéfico em nossas vidas. Utilizando exemplos
praticos e situag¢des do dia a dia, Alexandre
demonstra como essa aceitacdao do caos pode ser
transformadora, encorajando os participantes a
redefinir suas proprias jornadas
empreendedoras.
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Palestra # 2
"O simples assusta tanto
que ndado o fazemos'"

Atividades do dia a dia que nao sdao feitas porque
somos procrastinadores. Equipes que deixam para
executar algo apenas quando o ambiente é
perfeito, nunca atingindo o sucesso. Um conteudo
qgue vai mexer com todos na cadeira, pois 0s
exemplos sao tdao simples que ninguém pode
afirmar que é impossivel.
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P alestr a # 3

"V e nder n ad o é u m a arte.
E DISCIPLINATI"

Precisamos parar de romantizar as vendas, assim
como precisamos parar de achar que ndo é
necessario ter estratégia ou ser organizado.
Vender € muito mais do que apenas desejo; € ter
a disciplina de fazer o que precisa ser feito,
garantindo que a MAQUINA DE VENDAS tenha
constancia.
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"O I|ider moderno: agqu
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Palestras e

ceuUus contedudos Liderar geracdes que ndao tém a mesma batida do

passado. Acompanhar um mercado que estd cada
vez mais volatil. E mesmo assim, é preciso
planejar, atingindo objetivos cada vez mais

agressivos.



Palestras e

S € u S

conteudos

P alestra # 5

"A Era da Experi éncia u m
conteudo incbémodo sobre a
e X peri éncia do
consumidor?"

Nesta palestra cativante, exploramos a
importancia da experiéncia do consumidor na era
atual, desafiando paradigmas e destacando
estratégias para a exceléncia no atendimento.
TODOS sdao vendedores, nao importa a fung¢do, e
isso precisa ficar claro.

Levaremos o publico a reflexdo sobre suas
funcbes e como precisamos melhorar as entregas.
Em um mundo onde produtos e servigos se tornam
commodities, como nos destacaremos em um
mercado cada vez mais competitivo?



Treinamentos
e workshop #1
"Especial do

V-endas Complexas "

O treinamento de Vendas Complexas € marca
reinamentos e workshops registrada de Alexandre Weimer. Ele ja qualificou
s eus conteudos mais de 15 mil pessoas para vendas.

O conteudo tem um grande arsenal técnico,
trazendo boas praticas do dia a dia, sempre com
a personalizag¢do do conteudo conforme cada
projeto.

Alexandre tem histdoria de retornar multiplas
vezes para treinar equipes em diversos setores,
que tém como base as Vendas Complexas.






Estava na palestra ontem, sé tenho que
concordar com esse depoimento, tudo que
vocé falou me fez repensar em varias coisas,
mudar meu ponto de vista e abrir meus
olhos para varias coisas, virei sua fa e uma
meta que estabeleci para mim e ir no seu
evento assim que possivel. Parabéns
palestra, projeto e evento sensacionais

Fiquei muito “incomodada” ... palestra

Fala meu novo amigo. “% perfeita!!!
Vilton Santos aqui. o ==
v

Gratiddo pela sua entrega ontem a noite.
Foi um momento memoravel que vai marcar o seu nome em nossa cidade.
A partir desse evento outras portas se abrirdo pra vocé.

Ontem tivemos uma taxa de conversdo altissima (28,5%).

Das 35 empresas ndo associadas presentes na palestra associamos 10.
Um verdadeiro case de sucesso.

Al gumas percepc¢des do
valor entregue
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