LARIRE
GAVALLERC

Fome de vender!




« Conteldo pratico. Sem mimimi

> Campeao The Best Speaker Brasil 2024 na categoria de vendas - Foco em resultado
>Top 5 melhores palestras de vendas do Brasil em 2026 | Trofeu KLA

« +25 mil vendedores impactados



PRESENGA QUE TRANSFORIMA RESULTADC,



https://www.youtube.com/watch?v=DlUOmrDtJS8
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LAHIRE CAUALLERO

Campeao do The Best Speaker Brasil

- +300 palestras realizadas

- +800 treinamentos corporativos
- +25 mil vendedores impactados
-5 melhores palestras em 2026



PALESTRA
(1 HORA)

Impacto e motivacao imediata.

WORKSHOP

(4 HORAS)

onteudo pratico edinamicas.

DAY TRAINNING
(8 HORAS)

Treinamento completo.




T

A CULPA E
DA EMIPRESA!

diferencia asequipesquebatemmeta.Na palestra

trazemos como desenvolver as trés atividades basicas de
Rerytg e sitae deoanm@ecigkedores € o que

Para empresarios, diretores, gestores comerciais e RH
gue enfrentam rotatividade, baixa performance e
dificuldade em formar times de vendas consistentes.



FOME DE
VENDER!

Uma palestra inspiradora e provocativa que desperta
atitude, disciplina e vontade de vencer.

Uma experiéncia que energiza equipes, fortalece a busca
por resultados e provoca uma mudanca de atitude para
vender mais e performar em alto nivel.

A palestra aborda todas as etapas do processo comercial,
da prospeccao ao pos venda.

Um papo de vendedor para vendedor!




WORKSHOP
DE INOVACAO

EM VENDAS!

Tecnologia aplicada as vendas para aumentar
produtividade e resultados.

Apresenta aplicacdespraticas de CRM, automacodes,
chatbots e |IA, mostrando como vender mais com

processos inteligentes, menos esforco operacional
e maior escala.



FORMACAO
DE
VENDEDORES!

Treinamento pratico para desenvolver competéncias
essenciais para a alta performance em vendas.

Aborda prospeccao, qualificacao, reunides, negociacao e
fechamento, preparando vendedoresmaisestratégicos,
preparados e orientados a resultados.




GUSTAVO MALAVOTA

“Traz um conteudo de muita
relevancia e qualidade,

Alem de ser muito carismatico,
O quUe gera uma conexao muito
grande com o publico.”

LUIS JUSTO

“Cada um traz a sua verdade e a sua
historia e ndo tenho duvida nenhuma
que & um vendedor falando de vendas.

Conhece sobre técnicas mas
coloca a emocdo e isso € evidente.”

GABRIEL CARNEIRO

"0 Lahire, através da sua palestra
passa uma mensagem simples e
a0 mesmo tempo provocativa
sobre Nnossos comportamentos.

Impossivel assistir e
nao refletir!”

WWALTER LONGO

"Eu me vi na
histdria dele.”



SEU TIME PODE
VENDER MAIS.
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