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A equacao da Venda moderna

Voceé pode ser excelente no que faz.
Mas se 0 mercado nao percebe,
voce perde a venda.

TUCCO | PALESTRANTE



SUNCEDN) DIGITAL Tucco
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SER INVISIVEL

Profissionais excelentes perdem espaco
nao por falta de competéncia,
mas por falta de percepcao.

'C & SER BOM E 0 COMECD.
) i - FAZ PARTE DA VENDA.
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A VENDA COMEGA

ANTES DO

Antes de responder sua mensagem, pedir
uma proposta ou marcar uma reuniao, o

cliente ja pode ter pesquisado, comparado e
formado uma percepg¢ao sobre voce,

ANTES DE COMPRAR 0 QUE VOCE
UENDE 0 CLIENTE COMPRA A
QUE TEM DE VOCE.

FESQUISA COMPARA DECIDE ‘




A EQUACAO DA 3

VENDA MODERNA

01 [ i 03 : 04 05
POSICIONAMENTO — ATENCAD — PERCEPCAD — ql_FEHEHI:iA[;iiu — VENDA

Tentar vender sem construir ’
percepcao é comecar pelo final. .



O SUICIDIO DIGITAL
ACONTECE EM SILENCIO.

AS 3 01 no 03
MﬂRTEs VOCENAOE  VOCENAOGERA VOCENAOE

ENCONTRADD.  CONFIANGA. LEMBRADO.

Sem presenca, voce nem Sem percepcao de valor, Sem lembranca, a
tra na consideracao. a COMparagao vira prego. oportunidade vai para
o :

E QUANDO NINGUEM ENCONTRA, CONFIA OU LEMBRA, COMPRA.



NAO E UMA PALESTRA
SOBRE POSTAR MAIS.

E sobre construir uma presenca que trabalha antes da venda.

SER ENCONTRADO SER PERCEBIDO

Entender como presenca e Transformar competéncia

posicionamento influenciam em valor que o mercado

a descoberta. consegue reconhecer.

SER ESCOLHIDO SER LEMBRADO

Construir diferenciacac antes Criar presenca suficiente para

da comparacao por prego. permanecer na mente quando
a oportunidade surgir.

O OBJETIVO NAO E APARECER MAIS. SER PERCEBIDO MELHOR.



BEM-VINDO AO

0 JUIZ O PROMOTOR
THIBUN AI_ GO0GLE QUEM QUESTIONA
VOCE
O JURI A DEFESA
Hoje, qualquer profissional pode nUALﬂUEH PESSOA
ser pesquisado, comparado e COM UM CELULAR

questionado em segundos.

AUTORIDADE NAO E APENAS EGO. £ PROTECAD.




SUA REPUTACAO
CHEGA ANTES
DE VOCE.

Antes da reuniao. Antes da proposta. Antes da conversa.
0 mercado ja pode ter formado uma opiniao sobre voce.

PESQUISA — PERCEPCAO — CONFIANGA — ESCOLHA

VOCE NAO CONTROLA QUANDO SERA PESQUISADO.
MAS PODE CONSTRUIR O QUE SERA ENCONTRADO.




NAO E SOBRE ASSISTIR.
E SOBRE SE RECONHECER.

Uma palestra construida para provocar
identificacao I exao e acao.

PHOVOCA.
CONECTA.
MOVIMENTA.

l Conteudo aplicavel. Linguagem direta. Experiéncia de palco.




NO PALCO,
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Conteldo que provoca.

Historias que aproximam.
Ritmo gue mantem atencao.
l[delas que continuam

depois do evento.

k NAO BASTA TER ALGO PARA DIZER. E PRECISO FAZER O PUBLICO SENTIR QUE AQUILO E SOBRE ELE.



PARA QUEM E

SUICIDIO DIGITAL?

Para publicos gue precisam transformar
competéncia em percepcgao de valor.

01 02

LIDERANCAS EMPREENDEDORES
que precisam fortalecer que precisam transformar
autoridade e influéncia. presenca em oportunidade.

03 04

PROFISSIONAIS LIBERAIS  EQUIPES COMERCIAIS

itacho s confienca. | anbes oo discuti prea. SE 0 SEU RESULTADO

0 | DEPENDE DE SER ESCOLHIDO,
SUA PERCEPGAO IMPORTA.

05 06
EXECUTIVOS MARCAS E NEGOCIOS

_ gue representam empresas, que competem por atengao
I ideias e decisbes. ermn mercados saturados.



ONDE ES5A COMVERSA
PRECISA ACONTECER?

EM TODO EVENTO
ONDE © SCOLHIDO

FAZ DIFEREN(;A.

01

CONVENCOES
DE VEND

Percepcao de valor antes
da negociacao.

04 —

CONGRESSOS
E CONFERENCIAS

Uma provocagao atual
sobre presenca e escolha.
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ENCONTROS
DE LIDERANCA

Autoridade, influéncia
e posicionamento.

05 —

EVENTOS DE
MARKETING E NEGOCIOS

Marca, reputacao,
atencao e diferenciacao.

Pt

EVENTOS DE
EMPREENDEDORISMO

Visibilidade que gera
oportunidade.

06 —

ENCONTROS
CORPORATIVOS

Profissionais mais conscientes
da propria presenca.

SE EXISTE DISPUTA POR ATENCAD,
CONFIANCA QU ESCOLHA,

EXISTE UMA CONVERSA SOBRE
SUICIDIO DIGITAL.



POR TRAS DA PROVOCACAD

TUCCO.

CDMUNIEA@AD NAO E AF—‘EHAS D QL.'E
VOCE DIZ. E O QUE O OUTRO F EBE.

PALESTRANTE E COMUNICADOR
(1) | ESPECIALISTA EM POSICIONAMENTO E ESTRATEGIA
()2  MENTOR EM PERCEPCAO DE MARCA

SUICIDIO DIGITAL NASCE DA INTERSECAO ENTRE
COMUNICACAO. PERCEPCAD. NEGOCIOS.




SE O MERCADO NAO
PERCEBE O SEU VALOR,
ELE NAO TEM COMO

SUICIDIO DIGITAL
COM TUCCO 1 _

LEVE ESSA PALESTRA
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