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 +25 anos vice presidente de vendas e marketing
(microsoft-ecossistema, oracle, salesforce)

* Ex-consultor da ONU
« Especializagdes em Harvard, MIT IMD, Singularity...
- Escritor best seller

» Colunista revista MIT

 Forbes Business Council

» Tedx Speaker

» Linkedin Top Voice

- +750 palestras world wide (ONU, Nyse, Harvard...)
» Professor MBAs

» Founder Busch & Co (advisory)

Uma das maiores refer?ncias em
VENDAS E DIFERENCIACAO DA AMERICA LATINA.
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Diretor Executivo Latam — 12 anos —
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Vice-presidente Vendas Brasil = 1 ano
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Conhecimento

New York Institute of Finance
MBA Extension, Financial

Illil- MIT Sloan School of Management
Management & Capital Markets

Global Executive Academy

Harvard Law School
MBA Extension, Negotiation
for Senior Executives

IM) IMD - Lausanne
Orchestration Winning Process

@ Lnivareity of tondon é]:;::' ;E:E?:nsiﬂn International
MBA Extension - Management - . :
J < Executive MBA
,.&*  Singularity University FGV - Fundacdo Getulio Vargas
.-. Extension, Exponential Foundations FGV MBA, Comex and International
¢ Skills in International Business Relations

University of lllinois
MBA Extension - Marketing in
a Digital World, Marketing PUCRS

FGV - Fundacgdo Getulio Vargas
Busines




Participagcoes em palestras
NAacIionaAls e Internacionails
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Cultura

Autor do best seller ‘Muito Além das
Expectativas’, Carlos Busch ja trabalhou com
lavagem de caminhoes

tera exame. ISTOE MONEYTIMES @

CXaAIC.
(@ cannena

Da lavagem de caminhoes a executivo:
conheca a trajetoria de Carlos Busch

A trajetdria do executivo que comegou do zero e chegou a liderar empresas como Oracle e Sale
no Brasil, "o segredo do crescimento é aprender a senvir o proximao”
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‘Carca Buech, ramcative, TED S Spaakar, prefevmar de MDAA Fawier da lere b setler " Muta dbim das Especiatias” (IXAM L Eeara)
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Fota: Dol da

Referéncia internacional em vendas e CX, Carlos Busch se formou em administragao
de empresas e se especializou em instituigoes de ensino de renome, como Harvard,
MIT, Universidade da California e também de Londres,

O empresdrio também possui mais de 20 anos de experiéncia em grandes
multinacionais na América Latina, como ONU, Microsoft, Oracle e Salesforce, Busch
escreveu o livro "Muito Além das Expectativas”, em que conta historias de pessoas e

empresas que nao se contentaram com a média e se tornaram verdadeiros cases de
SUCEsS0.

Dia

Online
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CARLOS BUSCH

PREFACIO DE ALEXANDRE COSTA

PARA QUEM
QUER FUGIR
DA MEDIA

"MUITO ALEM

DAS EXPECTATIVAS

ASSUMA 0 PROTAGONISMO
DA SUA VIDA E AJA PARA
SUPERAR SEUS CONCORRENTES
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2023
OFFICIAL MEMBER

Forbes
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Council
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Palestras



VENDAS INVISIVEIS:

A arte de fazer o cliente querer mais

Ermn "VENDAS INVISIVEIS", Carlos Busch, com sua notével carreira de 30 anos liderando
vendas e marketing em gigantes como Salesforce e Oracle, e sua profunda experiencia
como consultor da ONU, desvendad o segredo das vendas que ndo se veem, mas se
sentem profundamente pelos clientes. Esta palestra revoluciondria vai além das técnicas
tradicionais de vendas, explorando como a diferenciagdo e o mindset correto podem
transformar completamente a abordagem de vendas da sud equipe.

Descubra em VENDAS INVISIVEIS:

* Conexdo Profunda com o Cliente: Aprenda a criar caminhos que naturalmente condu-
zam o cliente a querer mais, estabelecendo uma conexdo genuina e duradoura.

* Diferenciacdo no Mercado: Carlos compartilha estratégias para destacar sua oferta
em um mercado saturado, transformando o que vocé vende em algo que o cliente
sente que precisa.

* Mindset de Vendas: Entenda como a mentadlidade do vendedor influencia diretamente
os resultados e como cultivar um mindset orientado parda o sucesso invisivel, mas
palpavel.

* Estratégias Praticas: Receba insights praticos e aplicaveis imediatamente para revolu-
cionar suas vendas, com exemplos reais de sucesso gue Carlos testernunhou e liderou.

-

"VENDAS INVISIVEIS" & ideal para vendedores, lideres de vendas e marketing, e qualquer
profissional que busca elevar suas habilidades de vendas alem das técnicas convencio-
nais. Carlos Busch oferece uma perspectiva unica, combinando estratégia, psicologia e
pratica para revelar como vendads verdadeiramente transformadoras sdo realizadas.

Junte-se a esta jornada para desbloquear o potencial invisivel das suas vendas, e trans-
forme a maneira como sud equipe alcanca e superd sudas metas.




SEJA UNIKO NAS VENDAS:

Desperte o vendedor Unico em voceé

Nesta palestra inspiradorg, Carlos Busch, com sua notavel experiéncia como lider
de vendas na Américad Latina e sua especializacdo nas mais prestigiadas universi-
dades globais, incluindo HARVARD e MIT, desvenda os segredos para se tornar um
vendedor inigualavel. "'SEJA UNIKO NAS VENDAS" € mais do gque uma palestra; € um
manifesto para vendedores que aspiram d se destacadr em um mercado saturado.

Por que ter esta palestra em seu evento?

* Estratégias Exclusivas: Aprenda comportamentos e taticas que diferenciam os
melhores vendedores, direto de um estrategista reconhecido mundialmente.

* Personalizacdo e Diferenciacdo: Descubra como persondlizar sua abordagem de
vendas para criar uma conexdo genuina e duradoura com seus clientes.

* Mentalidade Vencedora: Adote o mindset que permite a vendedores ndo apendas
atingir, mas superar suas metas, transformando obstaculos em oportunidades.

* Conexdo com d Elite de Vendas: Faca parte de uma comunidade que ndo se
contenta com o ordindrio. Junte-se d lideres que, como Vocé, buscam a exceléncia
em vendas.

Carlos Busch traz ndo apenas teorias, mas praticas comprovadas e historias de
sucesso de sua carreira ilustre para ajudd-lo a se tornar um vendedor UNIKO. Pre-
pdre-se pdra transformar sua abordagem de vendas e se destacar como nuncd
antes.



SEJA UNIKO:

Flevando sua empresa acima do
concorréncid

Carlos Busch, uma autoridade em estratégias de vendas e diferenciacdo, apresen-
ta "SEJA UNIKO', uma palestra transformadora focada em empresas que buscam se
destacar no mercado. Com base em sua experiéncia como vice-presidente na
Salesforce e consultor da ONU, além de insights de instituicdes de elite como HAR-
VARD e MIT, Busch oferece um roteiro para corporacées aspirarem a singularidade
em seus mercados.

Beneficios de Assistir:

* Cultura de Diferenciagdo: Construa uma cultura empresarial que celebra e pro-
move d unicidade em todas as facetas dos negocios.

* Estratégias Inovadoras: Implemente estratégias que posicionem sud empresa
como lider de mercado, ndo seguindo tendéencias, mas criando-as.

* Lideranca Inspiradora: Torne-se um lider que inspira inovacdo e criatividade, con-
duzindo sud equipe a Novos patamares de sucesso.

* Impacto Transformador: Saia com um plano de acdo para que sud empresd ndo
apenas participe do mercado, mas o domine.

"'SEJA UNIKO" é para empresas gue ndo se contentam com o status quo. E para lide-
res que veem além do horizonte. Junte-se a Carlos Busch nesta jornada para a ex-
celéncia empresdarial.



1%: Alcance o topo
com exceléencia

Carlos Busch, membro do FORBES BUSINESS COUNCIL e um palestrante TED com
mais de 750 apresentacoes internacionais, revela em "1%° os principios que guiam d
elite que molda nossa sociedade e alcanca resultados extraordindrios. Esta pales-
tra & um convite para entrar no seleto grupo de individuos e organizacoes gque ndo
apends aspiram a grandeza, mas d vivenciam diariamente.

Razées para Assistir:

* Elite de Desempenho: Entenda o que separa o 1% de alta performance do restante
e COMo VOCé pode se juntar a esse grupo exclusivo.

* Principios de Sucesso: Descubra os habitos, mentalidades e estratégias que possi-
bilitam resultados excepcionais em qualquer campo.

* Transformacdo Pessoal e Profissional: Aplique licdes de vida que transformardo
sua abordagem ao sucesso, tanto pessoal quanto profissionalmente.

* Legado Duradouro: Aprenda a criar um impacto que transcende as realizacoes
individuais, contribuindo para um legado que inspira geracoes.

Com 1%, Carlos Busch oferece mais do gque insights; ele proporciona um caminho
para a redlizacdo em um nivel raramente alcancado. Esteja vocée buscando ex-
celéncia pessodl ou profissional, esta palestra tem o poder de mudar sua trajetoria.
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carlosbusch & carlosbusch @
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Carlos Busch

@ carlosbusch

Figura publica

" Referéncia em VENDAS por DIFERENCIACAO
¥ Transformando negdcios de forma Gnica

&) +25 anos como alto executivo em... mais

Ver tradugao
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(2) www.carlosbusch.com/acesso
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Carlos Busch " (+

G Y Dx Sneaker
vendas, Marketing e Customer Experience - Escntor e TEDx: Speak
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Peridl otimizado com Premium

+ 200 artigos publico




+5 milhoes
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