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https://www.youtube.com/watch?v=xxeu48aVuxk
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Engajamento Lidere do
proposnto a alta performance

Palestras
Transformadoras

@ Educacao
Educagio com propdsito:

Uma bussola para a vida
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https://youtu.be/w6DwxiBOFAo
https://youtu.be/aq_t7rAhlcQ
https://youtu.be/4CU-3Ovv-2g
https://youtu.be/P5nMV6gYN60
https://youtu.be/xDgFuTBUjmU
https://youtu.be/YoAWGuIHQTA

ENGAJAMENTO:
Lidere do Proposito a Alta Performance

Yy ¢ Moai (Propdésito Compartilhado) significa, em uma traducéo literal do
dialeto de Okinawa: “a corda que mantém os barcos unidos em uma
tempestade”.

% Como manter o time integrado e confiante, em meio as tempestades
\ intensas que eles enfrentam diariamente?

Nesta palestra, trabalharemos o papel do lider no engajamento, com
reflexdes e técnicas que os ajudardo a fazer a gestdo das pessoas, para
gue elas transformem a estratégia organizacional em resultados.

Nesta experiéncia, eleita como Top 5 do CBTD, os lideres aprenderao
como praticar os “4 Elos do Engajamento”:

1. Envolvimento: escutar e entender as pessoas, de
forma ativa e respeitosa,;

2. Comprometimento: solucionar conflitos e construir e Rafael Takei  *
decisGes assertivas com a equipe; o: L :

3. Encorajamento: celebrar as conquistas e oferecer

M

O ‘o G0
0 suporte para superar os desafios; e
4. Pertencimento: orquestrar com sinergia, 0S

diversos talentos que compdem a equipe

ideranga N

" Clique e assista

Rafael Takei
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https://youtu.be/w6DwxiBOFAo
https://rafaeltakei.com.br/

Motivacao

Clique e assista

PROTAGONISMO:
O gue ganhamos com isso?

Como conciliar as expectativas das pessoas, com as demandas da
empresa?

Em uma sociedade que se apega a falsas promessas, de resultados rapidos
e com pouco esforco, aqueles que decidem trabalhar para valer, necessitam
de uma dose imensa de automotivacao.

Porque, nesta batalha diaria, quem ndo consegue estabelecer as suas
proprias fontes de motivacdo, acaba perdendo o brilho nos olhos,
produzindo e conquistando muito menos do que é capaz.

Para superar este desafio, nesta palestra leve e divertida, a sua equipe
descobrird como vencer os Vildes Contra o Protagonismo, por exemplo:

® Procrastinacao: o habito de adiar o inevitavel;
Reatividade: o apego a conclusdes precipitadas;
Imediatismo: a falta de visdo de longo prazo;
Frustracdo: o conflito entre expectativa e realidade;
Vitimismo: a mania de fugir das responsabilidades.

Rafael Takei
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https://youtu.be/aq_t7rAhlcQ

o IKIGAI
Construa a sua Carreira com Propdsito

o N ‘Inspire, Planeje e Realize” — Esta € a jornada trilhada por aqueles que
A ;‘g genuinamente vivem seus propositos, desafiando o status quo e
‘ .} construindo um legado extraordinario.

W °

Nesta palestra, os seus colaboradores experimentardo um caminho para
_ } compreenderem os seus Propositos, que guiara seus planos e inspirara a
1 Mg crenca de que sao capazes de realizar muito mais que imaginavam.

. [

Nesta conversa, vamos presentear cada participante com a descoberta do

\ seu lado mais extraordinario: seu IKIGAI!
Iki (£ &) = Viver
' \ 3 ~ IKIGAI St
A Gai (%) = Razado
£ Ikigai = A sua Razé&o de Viver, o seu Proposito
Ef = Essa inspiragdo ira motiva-los na superacdo dos obstaculos diarios,

praticando as descobertas que fardo nesta palestra ao viverem 0s seus
Propoésitos.

Inspiracao )
Cliquepe assisgta RafaEI Takel
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https://youtu.be/4CU-3Ovv-2g
https://rafaeltakei.com.br/

VENDA COM PROPOSITO:
Comece Pelo Porqué!

Vocé j4 parou para se perguntar: como que a Apple
consegue vender seus celulares por pregos 3x maiores
gue os da concorréncia?

Ela comeca pelo porqué!

Isso significa que, antes de tentar empurrar um produto
e seus diferenciais, eles se empenham em
verdadeiramente entender e atender as reais
necessidades dos seus clientes, gerando uma
percepcdo de valor inigualavel, conectando claramente
os 3 Porqués: do Cliente, da Empresa e do Vendedor

Essa palestra traz uma virada de chave poderosa, para
gue a sua equipe de vendas se torne muito mais
persuasiva e capaz de converter clientes em parceiros
de negaocios.

Rafael Takei
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https://youtu.be/P5nMV6gYN60
https://rafaeltakei.com.br/

COMUNICACAO ASSERTIVA
= = A Competéncia que Impulsiona seus Resultados

Como esta a comunicacédo da sua equipe?

Todos sabemos que 0 sucesso de um time depende de uma boa
comunicacdo. Porém, poucos compreendem que uma boa comunicacgéo,
depende da nossa inteligéncia emocional, para conseguir lidar com as
nossas emocodes e as dos outros (raiva, medo, tristeza, alegria...)

Esta palestra traz poderosas técnicas, baseadas na Comunicacdo N&o-
Violenta e na Psicologia Positiva, que fardo com que o seu time:

* Aprimore a sua comunicacao empatica (superando a agressividade e a
passividade);

®* Aprenda a lidar melhor com as suas emocgoes, superando os conflitos
para chegar a solucdes

®* Amplie a sua capacidade de gerar resultados criando um ambiente de

entusiasmo e trabalho em equipe.

Comunicacao b

Clique e assista

Rafael Takel
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https://youtu.be/xDgFuTBUjmU
https://rafaeltakei.com.br/

Educacdo com Propdésito
Uma bussola para a vida

Preparar nossos alunos para os desafios da vida, talvez seja a nossa maior
missdo como Educadores.

Isto significa contribuir para que cada aluno construa seu Projeto de Vida,
norteado por sua propria “Bussola Interna”, que lhe permita navegar neste
mundo de incertezas, seu: Propésito de Vida! Porém, como cumprir esta
nobre misséo, se o proprio educador ndo tiver clareza do seu Propdésito?

Na palestra “Educacdo com Propédsito: Uma bussola para a vida” os
participantes vivenciardo uma experiéncia emocionante e inspiradora que
lhes permitira despertar para o seu propoésito (IKIGAI) e contribuir com a
jornada de evolucdo dos seus alunos, proporcionando uma educacao para
toda a vida.

Iki (4£Z) = Viver
Gai (B%£) = Razéo
Ikigai = A sua Razé&o de Viver, 0 seu Proposito

Educacao )
Clique e assista Rafael TakEI
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https://youtu.be/YoAWGuIHQTA
https://rafaeltakei.com.br/

Apresentador
. Clique e assista

4

APRESENTADOR DE EVENTOS
Vamos aumentar o impacto do seu evento!

Vocé que organiza eventos, ja notou o quanto € desafiador criar
coeréncia e conexdo entre as apresentacdes, despertando e
mantendo o entusiasmo dos participantes durante todo o
evento?

Em minha atuagcdo como Apresentador de Eventos, realizo
introdugcdes poderosas, antes das falas de cada um dos
oradores, para que eles ja entrem com o publico aquecido e
interessado. E apds cada apresentacdo, trago reflexbes e
conexdes com 0 que a proxima pessoa apresentara.

Essas estratégias, aliadas a interacdo com o publico,
proporcionam uma experiéncia extraordinaria e envolvente aos
participantes, criando nexo e mantendo a energia elevada entre
todas as apresentacoes.

Seu evento sera
iImpactante e
memoravel!

Rafael Takei
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https://youtu.be/LjTDdf4C87A
https://rafaeltakei.com.br/
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* 10p 8 - ‘0 nosso propésito é fazer as pessoas
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+ Rafael Takei acreditarem com responsabilidade, em si, nos
| e outros e no que fazem, para que conquistem o

sucesso e felicidade que faz a vida valer a pena”

Palestrante Internacional Especialista em
Educacado com Propdsito

v Palestrante Top 5 no CBTD (Maior Congresso de Treinamento e
Desenvolvimento da América Latina)

v Mestre em Gestdo e Desenvolvimento, MBA em Gestiao de Pessoas,
Administrador de Empresas e Embaixador IKIGAI

Especialista em Metodologias Ativas de Educacio
v' Certificado em Psicologia Positiva e Comunicacdo Nao-Violenta

Coautor de 5 Livros, dentre eles: “Lideranga Extraordiniria”e ‘Gestéo
de Carreira”

v Apresentador dos Programas de TV: “Herdis de Propésito” e “SOS
GESTAO - Desafios e Solugdes”

v' Diretor de Comunicacdo e Apresentador de Eventos da ABRH-SP
(Associagio Brasileira de Recursos Humanos)

v Professor e Coordenador de Cursos Universitarios em Gestdo e
Comunicacao

Rafael Takei
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https://rafaeltakei.com.br/

Bafae'I?kei Eles confiam em nosso trabalho!
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