Palestrante Especialista
em Vendas e Comportamento

RICARDO LEMOS
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SOBRE RICARDO LEMOS

Ricardo Lemos € um pesquisador pragmatico do
comportamento humano, Mestre em Administracao,
Especialista em: Neurovendas, Neuromarketing,
Neurolinguistica, Neurociéncia do Comportamento.
Sua abordagem reduz as limitacdes nos comportamentos e
nas mentalidades, atuando na raiz dos problemas comerciais.

y

Foi empresario de publicidade por 12 anos. Atua ha 23 anos
com treinamentos e palestras com mais de 1.000 empresas
atendidas em 25 estados, professor de MBA em Gestao de
Vendas. autor de 4 livros sobre vendas, ja treinou mais de
800 turmas sobre performance comercial.




“Ricardo Lemos ndo é apenas um palestrante de vendas;
é um acelerador de consciéncia e comportamento comercial.”
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Motivacdo ndo é sobre agltar
pular ou gritar; é sobre inspirar com
conhecimento que gera hovos comportamentos.
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Comportamento em:

Mentalidade Comercial,
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< .« Engajamento, proposito profissional
" evalorizacdo da empresa
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. Neurovendas, Inteligéncia Emocional
e Decisao de Compra.
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Nova palestra Toque e veja

Diferente! Atual! Pratica!
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VENDA INVISIVEL
RESULTADO PREVISIVEL |

nAo comprda o que \’e compra. o sente.
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A palestra que revela o que trava o vendedor e o que faz o cliente decidir.
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https://youtu.be/6PkJlELCVuw
https://youtu.be/6PkJlELCVuw
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Clique e assista
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Ricardo Palestrado



https://youtu.be/FYJVzwe8Cx0
https://youtu.be/FYJVzwe8Cx0
https://www.youtube.com/watch?v=WR2SVRuRUHE
https://www.youtube.com/watch?v=WR2SVRuRUHE
https://www.youtube.com/watch?v=WR2SVRuRUHE
https://www.youtube.com/watch?v=WR2SVRuRUHE
https://www.youtube.com/watch?v=WR2SVRuRUHE
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Pedro Machado — CEO Premiapéo Breno Velk — CEO EasyLife

Tulio Souza - Gerente Comercjél
América Latina Garware


https://youtu.be/aHF74TFFY64?si=_9z_J3Y-ELAk2xlZ
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https://youtu.be/Jm5p6LF0FwU?si=Kk_Ba5cB3v6rmSkL
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https://youtu.be/Jm5p6LF0FwU?si=jHgUY4Ir-MliMZpt
https://youtu.be/6PkJlELCVuw
https://youtu.be/Jm5p6LF0FwU?si=jHgUY4Ir-MliMZpt
https://youtu.be/aHF74TFFY64?si=_9z_J3Y-ELAk2xlZ
https://youtu.be/epZ4xpbiwwE?si=qX5HBijXXR-DT1om
https://youtu.be/epZ4xpbiwwE?si=qX5HBijXXR-DT1om
https://youtu.be/epZ4xpbiwwE?si=qX5HBijXXR-DT1om
https://youtu.be/epZ4xpbiwwE?si=qX5HBijXXR-DT1om
https://youtu.be/aYDs9if9pxE?si=8KTNSjK_V2JZ4I8I
https://youtu.be/aYDs9if9pxE?si=8KTNSjK_V2JZ4I8I
https://youtu.be/aYDs9if9pxE?si=8KTNSjK_V2JZ4I8I
https://youtu.be/aYDs9if9pxE?si=8KTNSjK_V2JZ4I8I
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depoimentos Ha2dias  NOVO

g [o) Goog Ie Ja acompanho o Ricardo nas redes sociais d fiz varios cursos com ele. Depois de aplicar as
técnicas de vendas para whats melhoramos muito nossos resultados .
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O foto
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Ricardo, parabens pelo trabalho de desenvovimento dos nossos manuais, pela clareza na
conducao dos treinamentos e por compartilhar seu seu profundo conhecimento de forma
pratica e tao relevante.
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Conte com a gente
para potencializar e
motivar sua equipe !

Ricardo g)(} Lemos
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